% DOSSIER

®®® 3 la Coopération agricole métiers
du grain, reconnaissant toutefois que
pour certains profils de producteurs
«Clest plus compliqué ». Avec un risque,
avancé par FNA et La Coopération agri-
cole, « d'appauvrissement du conseil »
et d'une perte d'accompagnement.
Pour le responsable de la FNSEA,
« |'agriculteur est encore plus seul par
rapport 2 sa responsabilité sur les pro-
duits phyto parce qu'il y aura encore
moins de choses écrites. » Si l'exploitant
décide de bénéficier des services d'un
conseiller agréé, cela aura un cofit sup-
plémentaire. « Le prix des produits ne
baisse pas et le coit du conseil sera fac-
turé en plus. C'est la triple peine : moins
encadré, plus responsable et plus
cher ! », fustige Christian Durlin, pour
qui il est probable que, pour l'instant,
« la grande majorité des agriculteurs
continuent 2 faire avec les conseillers
habituels pas agréés pour des raisons de
cofit et de confiance avec le réseau avec
lequel ils travaillent habituellement. »

Nouvelle offre de conseil

Toutefois, en théorie, la séparation du -

conseil et de la vente de phytos implique
que les agriculteurs se tournent, s'ils le
souhaitent, vers des conseillers indé-
pendants agréés. Méme si aujourd’hui
l'offre n'est pas encore suffisante pour

pouvoir répondre 3 I'ensemble des
exploitants. Pour les producteurs qui
avaient déja choisi de faire cohabiter
plusieurs conseillers sur leur exploita-
tion (coop et chambre par exemple),
l'évolution est plus simple.

Dans ce contexte, une nouvelle offre de
conseil devrait progressivement se met-
tre en place, sur la base des différents
acteurs déja positionnés sur ces acti-
vités. Pour Jean-Marie Séronie, consul-
tant en agroéconomie, on s’achemine
méme vers un « big bang » du conseil,
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qui va toutefois « prendre du tenr

Le modele économique reste a cale

« Les coopératives développent le

seil sur les méthodes alternative:

phytos et des approches plus global

I'exploitation, constate Emilie Rar
Dans un contexte de plus en plus

currentiel sur les services, les coop
ves qui ne peuvent plus faire du co
phyto doivent se donner les moye:
se distinguer en apportant une expe
de qualité sur les autres dimensior
I'exploitation. » Cependant l'autc
tion pour les structures qui ont cho
vente d’aller vers la certification |
n'est pas encore acquise.

Emilie Rannou informe par ailleur:
des réflexions de partenariat son
cours entre certaines coops et cham
d'agriculture afin que ces derni
fournissent le conseil phyto  leur |
pour les adhérents qui en ont beson
Cooperl et la chambre d'agriculture
régions Bretagne, Normandie et Pay
la Loire ont déja fait le pasle 15 sepi

- bredernier lors du Space.

Retour

sur mvestissement

Le conseil privé indépendant pou
aussi tirer son épingle du jeu. .
réforme fait savoir aux agriculteurs
le conseil yraiment indépendant e
et ale mérite de faire connaitre nos
vités a d’autres, relate Julie Coulerot
PCIA - péle du conseil indépendan
agriculture (2). Nous observons das
tage de prises de contact et de demar
d'informations. » Les membres
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