« Se méfjer des
comparaisons »

Et Marine Nossereau, direc-
trice des affaires juridiques
et fiscales de La Coopération
agricole d’ajouter : « Il faut
toujours se méfier de la com-
paraison du prix entre un
négociant et une coopérative.

Le prix du négociant, cest un

prix “one shot”, alors que le
prix de la coopérative, Clest
un prix sur 'année. On souf-
fre énormément de cette
comparaison. » C’est ce cons-
tat quia poussé son organisa-
tion a s'opposer au « rémuné-
ra-score » voté le 14 octobre
dans la loi Egalim 2. Cet affi-
chage sur les produits a pour
but de renseigner le consom-
mateur sur la part de rému-
nération de l’agriculteur

dans le prix du produit. Un
dispositif que Dominique
Chargé, président de La Coo-
pération agricole a jugé, le
29 septembre, discriminant
vis-a-vis des coopératives.
Lexpérimentation du rému-
néra-score durera au maxi-
mum cinq ans. Elle portera
sur la viande bovine, les pro-
duits laitiers et sur certains
autres produits, notamment
issus de 'agriculture biologi-
que. ALEXIS MARCOTTE
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