accentiel

Thierry Meyer, président d'Ina-
porc. « Le porc restera la viande
la plus accessible du marché.
Elle tiendra son role pour

Les crises économiques et géopolitiques actuelles ont
paradoxalement mis en évidence les atouts de la viande de porc
aupres des consommateurs. Mais peu de solutions se dégagent
pour assurer aux éleveurs un revenu décent sur le long terme.

La differenciation
fait débat a PAG
d’Inaporc

Nicolas B tot, rep

tant FCD a Inaporc. « Je c;utemmemm négociations de debut dannée
i pas dinquiétudes sur les pié “plébiscitée parles  se sont faites sur une base
vemgsdespmdu,(;dum Frangais », affirmait  de cours du porc @120 euro
Jenai Thier_rx Meyer le  le kilo », rappelle Stéphane
plus sur présidentdnaporc  Poyac, directeur général de

Francois Valy, président
delaFNP. «Lemot

Stéphane Poyac, directeur
général de la branche viande
d'Agrial. « Nous n'avons pas
dlautres solutions que de
Ieevuluerlsmxaluhmme

lors de son intervention
a l'assemblée générale de
Tinterprofession a Paris le
5 juillet dernier. Alors que la
consommation des ménages
est a la baisse, la consom-

la branche viande d'Agrial.
« La hausse est survenue
Juste apres. Il a faltu rouvrir

les négociations. Tout ceci

a pris du temps. Mais glo-
balement, les distributeurs

mation de viande de porca

ont été a I'écoute, ce qui a

augmente de 2,5 % sur les

permis au final de répercuter

12 mois arrétés a fin mars®,
Avec 31,6 kilos consommés
par habitant et par an, Cest la
viande préférée des Frangais,
devant la volaille (28,3 kg)
et le beeuf (22,2 kg). « Avec
la crise, les consommateurs
achétent moins de viande
rouge pour plus de viande
blanche », constate Nicolas
Bonnetot, représentant de
la Fédération du commerce
et de la distribution (FCD) &
Inaporc et directeur produits
frais Auchan. Par ailleurs,
T'influenza aviaire a raréfié
Toffre en viande de volaille
danslesrayons, ce qui profite
au porc. « Le porc est une
viande refuge en periode de
UNE HAUSSE DES
TROP DECALEE

Alors, pourquoi le cours au
MPB a-t-il tant trainé a ré-
percuter les hausses de coiit
de production ce printemps,
malgré la loi Egalim 2?2 « Les

COURS

les coiits. » Une affirmation
confirmée par Nicolas Bon-
netot. « Il y a désormais des

indicateurs publics indexes
sur [e prix du porc que nous

sommes obligés de suivre. »
Malgré cela, Thierry Meyer
souligne que « les éleveurs
n’(n:apf atteint une seule
fois leur seuil de rentabilité
depuis prés d'un an, en rai-
son dela flambée des prix de
Talimentation des porcs et
de la stagnation du prix de
vente ». Il estime que « 10 %
des 10000 élevages francais
pourraient disparaitre cette

année ».

REDONNER CONFIANCE PAR
LA CONTRACTUALISATION

Pour Frangois Valy, le pré-
sident de la Fédération
nationale porcine (FNP),
un seul reméde a cela:

augmenter le prix de base.
«Cependant, nousne pourrons
plus vendre nos porcs comme
lors des 20 ou 30 derniéres
années, tient-il 2 préciser.
Les jeunes demandent des
garanties, par le biais de
contrats. Ce terme n'est pas
un gros mot. » Il souligne
que depuis 15 a 20 ans, les
céréaliers contractualisent
en moyenne un tiers de leur
production. « Il faut redonner
confiance aux jeunes éleveurs
de porcs, sinon la production
risque de baisser fortement.
La démographie joue contre
nous. »

Laval exprime un avis mi-
tigé sur la question. « La
contractualisation, oui, mais
pour une partie seulement
dela production, les produits
G plus forte valeur ajoutée
notamment », estime Sté-
phane Poyac. « Nous sommes
sur un arche de Toffre of
de Ta demande & Téchelle
mondiale. On ne pourTa pas.
tout légiférer. Chaque fois
quonaessaye aire, ¢4
a 612 une catastrophe. » Un |
avis partagé par le président
d'Inaporc. « Il est difficile
de faire des contrats sur du
porc standard. La contrac-
tualisation se développe
d'abord dans les filiéres

La montée en gamme risque de se
trouver des limites en temps de crise

(@ REPERES

5 raisons d'acheter du porc frangais selon Inaporc
e 130 000 emplois ancrés dans les lemtalres La filiére porcine

22300 entr

dont 14000 élevag

-Des élevages familiaux de taiile réduite. Chaque élevage

détienten

y 250 truies et produit 4700 porcs paran.

oUne filiére engagée pour les conditions sanitaires
ot le blen-étre animal. Lutilisation des antibiotiques a baissé

de 45,4 % en10ans,

ele logo « Le Porc francais » garantit la tracabilité

des prodluits, Laviande et les charcuteries sont issues
de porcs nés, élevés, abattus et transformés en France.
oDes actions d'information pour favoriser Uachat citoyen.
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différenciées. » Des filiéres
différenciées qui pourraient
constituer I'une des solutions
de demain pour créer de la
valeur ajoutée, selon Nicolas
Bonnetot. « Communication,
marketing et différenciation
sont les solutions pour sortir
d'un marché de produits
basiques, explique-t-il. Cer-
tains marchés en Europe et
dans le monde permettent
de segmenter les produits
du porc et daugmenter leur
prix de vente. Mais pour le
moment, ce type de production
est marginale en France »,
déplore-t-il.

DES FREINS
A LA DIFFERENCIATION
Selon l'avis®de la plupart

des intervenants 4 la table
ronde, cette différenciation
a ses limites qui empéchent
son développement. « Le
orix du porc bio dans les
rayons est une ation,
iéplore Thieaneyer Avec

Poyac. Scepticisme également
sur la notion de production
locale, pourtant de plus
en plus privilégiée par le
consommateur. « Difficile

de faire des filiéres locales

partout en France », fait
remarquer Nicolas Bonnetot.

Le représentant de la grande
distribution met également
en garde contre toute com-
munication sur le bien-étre
animal, qui risque selon lui
d'étre contre-productive.
« De bonnes conditions

d’élevage sont considérées

comme des acquis par les

m prix trois fois plus élevé
Jue celut de porc standard,

[y aunblocage. Je crois
mﬁmr—ﬁﬁz
run plafond. » Taval met
galement la production en
iarde sur une montée en
amme trop importante du
orc standard. « Elle risque
e trouver ses limites avec
L baisse du powvoir d achat
es ménages en temps de
rise », estime Stéphane

consommacteurs. Plus on va
Tentrer dans ce débat, plus
la filiére va se faire taper
dessus. Il est préférable de
développer une communi-
cation positive plutét que
d’exposer nos problémes
sur la caudectomie ou la
castration des porcelets. »
Par ailleurs, il met en garde
contre une différenciation
trop importante sur de gros
volumes. « Les filiéres spéci-
fiques peuvent se permettre
de financer de nouvelles
mesures de bien-étre animal.
Mais sur des productions
moins différenciées, il sera
difficile de répercuter ces
surcotits a toutes les piéces
de la carcasse, ce qui abou-
tit au final @ une perte de
marge. » @

Dominique Poilvet
(1) Source: France Aarimer



