mmm Impossiblede distinguerau
premier coup d’ceil la présence ou
non de pesticides dans le bouquet
que vous achetez chez votre fleu-
riste (hormis dans de rares bou-
tiques bio). La réglementation
n'impose pas de limite de résidus
pourlesfleurscoupéesnon comes-
tibles, il n’y a donc pas de contrdle.
En 2017, 60 Millions de consomma-
teursavaitanalysélesrosesvendues
dans dix grandes enseignes. Le ré-
sultat était sans appel: aucun bou-
quet n'était exempt de substance
chimique.Quarante-neufmolécules
avaient été identifiées, parmi les-
quellesdes produitsdangereux pour
lesabeilles. En février, dans son do-
cumentaire Saint-Valentin: que
cachentnosbouquetsdefleurs ?, lejour-
naliste et militant écologiste Hugo
Clémentaenquété dans unlabora-
toire néerlandais: quarante subs-
tances, dont le Goldazim, interdit
en Europe, ont été retrouvées dans
unbouquet derosescommercialisé
parMonceau. « C’estimpossiblede ne
pas recourir aux produits, concede
Christophe Massel, conseiller en
horticulture de Philaflor, un grou-
pement de producteurs du Var. La
fleur ne doit pas avoir d’imperfection,
elle doit étre parfaite!» Les normes
européennes de qualité (aucun dé-
faut sur les boutons, tiges d'une
bonnelongueur...)'emportentsur
le recours, ou non, aux pesticides.
Cela dit, beaucoup de produits ont
été interdits en France, et les horti-
culteurs ont adopté des pratiques
plus raisonnées, en premier lieu
pour préserver leur santé. La pro-
duction de roses, tres gourmande
enéclairage, chauffageet traitement
phytosanitaire, a décliné en Pro-
vence au profit de la pivoine, de
I'anémone oudelarenoncule. «La
pivoine, trés peu traitée, est passée nu-
méro I des ventes! En deux mois, des
producteurs font leur chiffre de Pan-
née», explique Christophe Massel.
D’autant qu'elle s’exporte bien.
Michel Gueirard, président du
marché aux fleurs d’Hyeres et hor-
ticulteur, dénonce I'absurdité du
systeme frangais, avec ses normes
plus contraignantes que les euro-
péennes: « Enlever des produits phy-
tosanitaires, c’est tres bien en termes
decom, maiscomme les nouveaux sont

moins efficaces, on traite plus!» Dans
le premier marché aux fleurs cou-
pées de France, sorte de Rungis du
végétal qui fait travailler 450 hor-
ticulteurs du Var, on mise sur le lo-
cal, la culture extensive, a froid,
adaptée au climat et aux saisons.
C'est un immense hangar aux
mille effluves, ot agapanthes, lys,
germinis, alstreemeres, lisianthus
etglaieuls défilentsurdes chariots,
les tiges plantées dans des seaux,
devantdesgradins peuplésd’ache-
teurs. Leurs tétes sont mises a prix
a6 heures, presque chaque matin,
lors des ventes au cadran (des en-
cheres inversées). Une fois ache-
tées, les fleurs repartent sur une
sorte de petit train dans l’ar-
riere-salle, ouigrossisteset fleuristes
les récuperent et les fourrent dans
leurs camions frigorifiques. Il faut
faire vite: a 8 heures, tout doit étre
plié! 50% des fleurs vont étre ven-
dues(danslestroisjours)surleter-
ritoire francais et 50% exportées.
Etonnant, alors que la France
manque de fleurs... Patrick Car-

rasco, le plus important grossiste

Rungis du végétal.
A Hyeres, le plus
important marché
de fleurs coupées
de France, o a lieu
une mise a prix le
matin lors de ventes
au cadran.

« On ne recherche pas la fleur
parfaite, on veut un produit

proche de la nature.» A. Venant
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dumarché de Hyeres, a fait de'ex-
portsonactivité principale:ilvend
aux Russes «tout ce qui est beau et
cher» via les Pays-Bas et aux Amé-
ricains en direct, depuis I'aéroport
de Nice.

Beaucoupde variétés produites
dansle Vartransitent par Aalsmeer
(Pays-Bas) — sorte d’Amazon de la
fleur qui tourne 24 heures sur.24
pour gérer le commerce mondial
-, puisreviennentenFrance,aRun-
gis, avant d'étre dispatchées surle
territoire. «C'est aberrant! recon-
naitun technicien dumarché hyé-
rois, mais les Néerlandais possedent
la meilleure logistique et les réseaux
de transport les plus performants.»
Un bilan carbone qui fait bondir
'ex-journaliste Hortense Harang,
qui s'est mis en téte de fournir les
fleuristesen fleurs francaises pour
lutter contre les non-sens écolo-
giques du marché horticole. Pour
lacofondatricedelastart-up Fleurs
d’ici, «ce n'est pas un probleme d’ap-
provisionnement mais dedistribution :
il faut faire se rencontrer offres et de-
mandes locales ». —

Local. Raccourcirlescircuits: une
idée dans I'air du temps inspirée
dumouvementSlow Flower. Méme
legrossisteazuréen Carrascos’y est
mis:lefleuriste en ligne Monsieur
Marguerite,quicommercialisedes
fleurs 100% frangaises, est un de
ses gros clients. Tout «inutile»
quellesoit, lafleuraencore unbel
avenir. De nouveaux acteurs idéa-

. listes, qui refusent de passer pour

des ayatollahs, débarquent sur le
marchéavecl’enviedechangerles
mentalités et les habitudes de
consommation. A Paris, Désirée
s'appréteaouvrirsatroisieme bou-
tique de fleurs «écoresponsables».
Des variétés de saison qui pro-
viennent de Rungis ou d'Hyeres, _
d’une ferme florale francilienne, ’f
voire d'Italie. «On ne recherche pas z
la fleur parfaite, on veut un produit
proche de la nature, défend Audrey 3 H
Venant, I'une des cofondatrices, 3
ex-acheteusechez Métro. Onnepeut §
pasrévolutionnerlemarché delafleur 2
enclaquantdes doigts, il faudradixou §
quinzeans.»Letempspourleclient 3 3
d’abandonner I'idée d’acheter des & g
roses ala Saint-Valentin... m 8



