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Eureden

sa Croissance

La coopérative
bretonne Eureden
poursuit sa croissance
malgré le contexte
économique. Apres.
avoir fait I'acquisition
d'Ovofit, elle réfléchit &
développersabranche
viande.

JeanLeBorgne

© La descente en gamme de la con-
sommation, dans le contexte de
I'inflation, n'a pas épargné Eureden.
Le groupe agroalimentaire breton
-18 500 agriculteurs et 8 500 sala-
riés - termine pourtant son dernier
exercice en témoignant d’une belle
performance avec un EBITDA passé
de 95,5 M€ a pres de 108 M€ en
un an.

Sil'essentiel de son chiffre d'affaires
de 3,9 milliards d'euros, en nette
hausse, le groupe le doit essentielle-
ment a linflation, « nous avons
réussi 2 la répercuter a nos clients »,
souligne Alain Perrin, le directeur
général d'Eureden. Dans un contexte

de baisse des productions agricoles,
legroupeamultipliéles contractuali-
sations et est parvenu & convaincre
ses clients de la nécessité de passer
des hausses. Au final, il a ainsi pu
reverser 8 M€ a ses adhérents.

Unreculsurl'eeufcage

Ces résultats, Eureden les doit a des
marques fortes, D'aucy en téte pour
les légumes de conserve. Le groupe
agroalimentaire doit, malgré tout,
faire face 3 une descente en gamme
de la consommation. Ceest le cas de
I'ceuf, notamment, ot la demande
d'ceufs de poules élevées en cage
explose, paradoxe de la consomma-
tion alors que le mode d'élevage est
décrié. Dans-ces conditions, la fin
annoncée de la cage pour 2025 n'est
plus forcément d'actualité. « Nous
allons adapter notre rythme au mar-

ché », commente Alain Perrin, alors-

que le groupe doit financer le déclas-
sement d'ceuf bio dont les consom-
mateursont perdu I'appétit.

Nouveauprojetderachat

Dans ce contexte de déstabilisation
du marché, Eureden va continuer 3
investir. Prés de 60 M€ paran dans la
modernisation de ses outils destinée
a accompagner de I'innovation ou
améliorer le bilan carbone de Ia coo-
pérative, de 'amont a I'aval. 7,4 M€

seront, par exemple, investis, Ian
prochain, dans un nouveau stérifisa-
teursurlesite de Locminé (56). °

Les outils d'une croissance qui
se veut également externe. En 2023,
Eureden a fait l'acquisition de I'alle-

mand Ovofit. Elle doit [ui ouvrir les
portes dumarché européen des ovo-

* produits. Une nouvelle étape, aprés

le rachat de la charcuterie Bazin et
avant une possible acquisition, dans
les prochains mois, dans la branche
viande. .

Lenjeu durenouvellement
desgénérations

Mobilisé sur tous les sujets, y com-
pris celui de la vente directe avec
l'ouverture d'un deuxiéme magasin
Le Récolteur, & Auray (56), le groupe
coopératif entend ainsi consolider
les conditions nécessaires au renou-
vellement des générations d'agricul-
teurs. %

Ces derniers mois, Eureden a ren-
forcé son accompagnement finan-
cier pour ne pas tomber sous le seuil
d’une installation pour quatre
départs etaccompagner 250 agricul-
teurs par an. Le président de la coo-
pérative en appelle aux politiques
pour aller plus loin : « En élevage,
nous avons besoin d’un peu de sou-
plesse pour permettre la création de
batiments ».




