Pour Leclerc, la hausse des

prix arrivera au printemps

La hausse des prix
alimentaires n'est pas
pourtout desuite,
assure Michel-Edouard
Leclere. Enattendant
les négociations
annuelles, I'enseigne
s'engage aabsorber des
hausses pour protéger
les consommateurs.

Jean Le Borgne

@ Malgré la crise agricole, consé:
quence de |3 secheresse et des cani-
cules & répétition, les prix
alimentaires e maintiennent, en
progression de 0,2 % au moisd'acdt.
En dehors de Ia flambée du prix des
énergies, « cenest pasvraiment une
infiation, en tout cas ce n'est pas
encone menacant paur les consom:
mateurs », estime Michel-Edouard
Leclere, le président du comité stra-
tégique et porte-parole de |'ensei-
& de la grande distribution,
" e se risque pas a prédire -
|tion des peix, Michel-Edouard |
Leclerc se veut rassurant, expliquant |
| que Yenseigne prendra sa part de
oS, _pour_atténuer
conséquences de cettacrise - « llya
e constat de pénurie dans certai-
{ ".“;P,“’d_r_(ﬁ__ws g3, ‘
‘ du plan du gouvernement ¢'a
| Vagricuiture. Pour ce qui est denos
foumnisseurs, on & déa dit & tout 1&
monde, qu'on appliquerait leur
demande s'agissant des produits
agricoles #,

« Cest gagnant gagnant »

Dans les allées du salon des Allian-
ces locales, les quelque B0 expo-
sants réunis jewdi, par ls Scarmar, 3
Landerneay (28), s disent com
fiants. » Les Alliances locales, clest,
gagnant-gagnant - nous, on a
besoin du flux clients géndré par la
grande distribution et 13 grande dis-
tribution répond aux attentes des
consommateurs quiconsenent leur

En Bretagne, las magasins E. Led

confiance envers des produits
tocaux de qualité », note Maxime Le
Guen, de la ferme de Kerdestan, 3
Inzinzac-Lochrist (S6), un produc-
teur de yaourts et desserts bio
membee du réseau lnvitation & 13
ferme.

Selze ans aprés la nalssance du dis-

_positif national, 800 producteirs

(+ 5 % en deux ans) y ont adhéré en
Bretagne, commercant directernent
avec les magasins de l'enseigne, Le
marché pesait prés de 13 ME pour
les cinq premiers mols de Fannée.
Quand leurs produits sont retenus,
« ils ront pas 3 en négoder Ié prix »,
souligne Lucile Chaput, la réfénente
régionale des Alliances locales, 3 1a
téte du £ Laclerc de Quéven (S6).

Absorber les hausses

Pour les fournisseurs de [a Scarmor.
l& centrale dachat des 44 magasins
da FOuest breton, fapplication de o
lol EGalim ne se traduira pas, pour
autant, par des hausses de prix,

EdsUre Te charismatique porte g
role des magasing E Laderc : = Stla
transparence est respectée et tant
queca resteratsonnable, ke consom-
mateur ne doit pas s'attendre 3 des
‘hausses de prix dans Vimmédiat,
parce que notre métied est un
métier dé 1 Ces haus
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Une volonté confortée, selon ui, par
I3 congurrence « trés vive mais trés
saine », entre les principaux acteurs
deta grandedistribution.
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wwes au printemps
Confrontée 3 une chute histors-
que de |a production de légu-
mes, ia coopérative  Eureden
avait lancé un appel ala grande dis-
tribution pour une réévaluation

53, on peut les prendre pour nous”

des prix, au cours de l'été. Le dialo-

1

gue est ouvert,
els devront

Mais les industri-
~ patienter

Dans-es coaditions, les hausses
de prix devralent irtervenir au prir-
temps, poussées également
par la répercussion de fa hausse
des prix des emballages plastiques,
« NOUS ne serons pas un obstacle
aca, assure le porte-parole
de I'snseigne. La seule chose

ue nous demandons, cest de

%m g I!n gg de nios
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